
WERDE WEGBEGLEITER:IN

Werde Teil unseres deutschlandweiten Teams und begleite Menschen dabei, Arbeit gesund zu 
gestalten. Du bist bei uns nicht einfach Arbeitnehmer:in, sondern Kolleg:in und Teil unseres Teams. 
Hierbei übernimmst Du von Anfang an Verantwortung und unterstützt uns mit Deiner anspruchsvollen 
und professionellen Arbeitsweise.

Wenn Du Dich für uns interessierst, dann interessieren wir uns für Dich! Zeig uns, was Du kannst und 
sende uns Deine aussagekräftige Bewerbung inklusive aller Infos und Angabe der 
Ausschreibungsnummer an team@my-moove.de.

DU BEGEISTERST UNS DURCH DAS SIND DEINE AUFGABEN

DAS ERWARTET DICH

BERATER:IN GESUNDE ARBEIT  - SCHWERPUNKT SALES (M | W | 
D) – VM020CS

 Du lebst das Thema Gesundheit und Gesunde 
Arbeit und inspirierst andere mit deiner 
authentischen Haltung

 Du bringst fundierte Erfahrung im B2B-
Vertrieb komplexer Dienstleistungen mit und 
bist begeistert von beratendem, 
lösungsorientiertem Vertrieb

 Du verfügst über ein starkes Netzwerk sowie 
tiefes Fachwissen im Bereich Betriebliches 
Gesundheitsmanagement

 Du überzeugst durch exzellente 
Präsentationsfähigkeiten und kannst 
komplexe Themen klar und begeisternd 
vermitteln

 Dein empathisches Auftreten stärkt 
Kundenbeziehungen und sorgt für maximale 
Zufriedenheit

 Du beherrschst MS Office und bist sicher im 
Umgang mit CRM-/ERP-Tools, um deine 
Arbeit effizient zu gestalten

 Du gewinnst Neukunden sowie strategische 
Partner und entwickelst diese zu langfristigen 
und vertrauensvollen Geschäftsbeziehungen

 Du begleitest den Vertriebsprozess von der 
Leadgenerierung bis zum Kundenauftrag

 Du setzt das erprobte MOOVE-Beratungsmodell 
ein, um Neu- und Bestandskunden individuell 
und zukunftsorientiert weiterzuentwickeln

 Du begleitest deine Kunden langfristig und 
trägst aktiv zur Maximierung ihres Nutzens und 
der Customer Lifetime Value bei

 Du repräsentierst die MOOVE nach Außen und 
betreibst individualisierte sowie MOOVE-
spezifische Öffentlichkeitsarbeit 

 Du arbeitest eigenständig, strukturiert und 
verantwortungsbewusst an deinen Zielen

 Du bist ein Teamplayer, der bereit ist, 
Unterstützung anzunehmen und ebenso 
proaktiv anderen zu helfen.

Hi, wir sind MOOVE! Marktführer für Gesunde Arbeit in Deutschland. 

Wir suchen nach Dir! Zur Unterstützung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt 
ein:e Berater:in Gesunde Arbeit – Schwerpunkt Sales. Unser Team aus Expert:innen wächst und wir 
möchten mit Dir Vollzeit zusammenarbeiten.

Wir sind KUNUNU TOP Company 2022, 2023, 2024 und 2025 - gemeinsam mit Dir wollen wir weiter 
die wertvolle und wertschätzende MOOVE sein…

Für deine Life-Balance: Remote Work möglich mit ergebnisorientiertem Arbeiten und flexiblen 
Arbeitszeiten und -umfängen, mobile Arbeitsmöglichkeiten u.a. im Homeoffice, 28 Urlaubstage 

Für deinen reibungslosen Start: Professionelles Onboarding, 3 Monate Begleitung durch Mentor:in
mit festgelegten Zielen, Qualifikationsmaßnahmen und –tätigkeiten, Sparring und Coaching durch 
deine erfahrenen Kolleg:innen

Für optimale Arbeitsbedingungen: Moderne Arbeitsmittel (Laptop, Smartphone), ergonomisch 
ausgestattete Arbeitsplätze, zusätzliche Bildschirme auch im Homeoffice

Für gute Zusammenarbeit: Austausch auf Augenhöhe, transparente Informationen und gegenseitige 
Wertschätzung, hohe Eigenverantwortung, regelmäßige Teamevents

Für unseren gemeinsamen Erfolg: Förderung deiner fachlichen und persönlichen Entwicklung durch 
Weiterbildung, Weiterentwicklung der MOOVE durch deinen Input

Für deine Sicherheit: unbefristeter Arbeitsvertrag in Vollzeit, betriebliche Altersvorsorge uvm.

MOOVE GmbH 
Industriestraße 161 – Haus 6 
50999 Köln info@my-moove.de
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